
BACHELOR DROIT,GESTION ET
ENTREPRENEURIAT

DE LA 1ÈRE À LA 3ÈME ANNÉE DE DROIT 
(HORS PARCOURSUP)

ACCESSIBILITÉ AUX PERSONNES HANDICAPÉES :

Toutes nos formations sont accessibles aux personnes en
situation de handicap grâce à un accompagnement
personnalisé.

Pour plus d’informations, vous pouvez contacter notre
référente handicap : 
Hélène Marmande - Email : hmarmande@ecoleisd.com 
Tél : 01.40.70.46.15

MODALITÉ ET DÉLAI D'ACCÈS

Rentrée d’octobre : cours du 15 septembre au 30 juin
Rentrée de janvier : cours du 5 janvier  au 30 juin 

PRÉREQUIS

Notre Bachelor  est ouvert à tous les étudiants désireux 
d’évoluer dans le domaine du droit et du commerce

Prérequis pour intégrer le Bachelor 1ère année :
baccalauréat ou diplôme étranger équivalent 
Prérequis pour intégrer le Bachelor 2ème année : bac+1 ou
diplôme étranger équivalent 
Prérequis pour intégrer le Bachelor 3ème année : bac+2 ou
diplôme étranger équivalent

DURÉE

350 h par année pour le Bachelor 1 et 2
368 h par année pour le Bachelor 3 qui s'effectue en alternance 
au sein d'une entreprise ou d'un cabinet.

CONTACT

https://institutsuperieurdudroit.fr/contact

PERFORMANCE

Taux de satisfaction des entreprises d’accueil : 97,87 % 
93,42 % des étudiants estiment que l'alternance leur a permis
d'avancer dans leur projet professionnel 
Taux de satisfaction relatif à la qualité de l’enseignement
délivré par l’ISD : 90,60 %

DÉLAI DE TRAITEMENT DES CANDIDATURES:

ÉTUDIANTS AYANT RÉALISÉ DES ÉTUDES À L'ETRANGER ÉTUDIANTS AYANT RÉALISÉ DES ÉTUDES EN FRANCE

Entretien d’admission : 3 jours maximum après le dépôt du
dossier de candidature 

Résultats d’admission : 2 jours maximum après l'entretien 

Ces délais peuvent varier en fonction des disponibilités du
candidat et de la fourniture par ses soins de l’ensemble des
justificatifs demandés

Analyse du dossier et vérification des critères d'admission : 
15 jours maximum après le dépôt du dossier de candidature 

Résultats d’admission : 2 jours maximum après l'analyse du 
dossier et la vérification des critères d'admission 

Ces délais peuvent varier en fonction des disponibilités du 
candidat et de la fourniture par ses soins de l’ensemble des 
justificatifs demandés.

OBJECTIFS ET CAPACITÉS PROFESSIONNELLES

À l’issue de la certification Responsable d’Établissement 
Marchand (RNCP 38666), les apprentis seront capables de :

Piloter l’activité commerciale de manière autonome et 
stratégique
Analyser des indicateurs et prendre des décisions 
opérationnelles
Manager des équipes et gérer les ressources humaines
Contribuer à l’optimisation économique et à la performance 
globale d’un point de vente
Assurer une expérience client de qualité tout en respectant 
les réglementations professionnelles et éthiques
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Préparation au Titre RNCP N°38666 DE NIVEAU 6
A l'issue de la 3ème année de Bachelor

Intitulé RNCP : Responsable d’établissement marchand 
(code 38666)
Niveau de qualification : NIV 6 (Bac + 3)
Certificateur : Ministère du Travail, du Plein Emploi et de 
l’Insertion 
Enregistrement RNCP : jusqu’au 3 mars 2029 
Modalités :
•Présentiel / distanciel (hybride, visioconférences, e
learning)
•Alternance (apprentissage/professionnalisation) 3 j
cours/2 semaines
•Accessible aux personnes en situation de handicap, locaux
adaptés, référent handicap désigné

Préparation au Titre RNCP n°38666 
"responsable d'établissement 
marchand". Titre de niveau 6  
Certificateur : 
Ministère du Travail, du plein emploi 
et de l'insertion. 
Date d'enregistrement : 22/02/2024 
Lien vers la fiche : ICI 

https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/38666/


Les compétences sont évaluées tout au long du parcours à travers des modalités variées :

•Contrôles continus (QCM, exposés, cas pratiques, devoirs surveillés),

•Session d’examens finaux (cas pratique)

•Passage devant un jury professionnel, dans le cadre de la certification du titre RNCP à l’issue de la

3ème année.

La validation du titre professionnel RNCP 38666 repose sur l’obtention des trois blocs de

compétences, pouvant être acquis séparément. L’obtention des trois blocs, validés lors d’une

session d’examen organisée sous l’autorité du Ministère du Travail, permet l’attribution du titre

complet.

M O D A L I T É S  D ' É V A L U A T I O N

Les cours sont dispensés en présentiel ou à distance en e-learning.

Enseignement à taille humaine 
7 salles de classe à taille humaine situées au 4 rue Galilée à Paris 16e, permettant des cours dans
les meilleures conditions d’apprentissage et d’interactions
L'ensemble des supports de cours, des exercices pratiques et des Moocs sont fournis par l'Institut
Supérieur du Droit et également disponibles sur la plateforme d'e-learning de l'Institut Superieur
du Droit pour laquelle chaque étudiant a un accès personnalisé. Un système d'horodatage permet
de vérifier le bon suivi des cours par les étudiants.

M É T H O D E S  M O B I L I S É E S

Bachelor 1 : 4500 euros ( payables en 8x sans frais )

Bachelor 2 : 4500 euros ( payables en 8x sans frais )

Bachelor 3 : 4500 euros ( payables en 8x sans frais )

Dès la troisième année du Bachelor, la formation se déroule en alternance avec 2 jours à l’école 
et 3 jours en entreprise ou en cabinet.

L’alternance peut se faire sous la forme d’un d’un contrat de professionnalisation ou 
d'apprentissage. En cas de signature d’un contrat de professionnalisation, les frais de scolarité

sont pris en charge à 100 % par l’entreprise employeur ou par son OPCO. L’étudiant est, en outre, 
rémunéré entre 80 % et 100 % du SMIC.

T A R I F S

D É B O U C H É S

À l’issue de la formation, les diplômés peuvent directement intégrer le marché du travail, notamment 
sur les postes suivants :

Coordinateur de projet retail & commercial, Responsable d’établissement , Manager d’unité 
commerciale, Manager d’équipe, Manager de business unit , Chargé de développement 
commercial, Chargé juridique.

Ils peuvent également poursuivre leurs études en intégrant un Mastère 1 puis un Mastère 2 en 
droit, ressources humaines, gestion de patrimoine , management ou gestion commerciale.




